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I — AGENDA

" Vyhodnoceni velkoobchodni aukce elektfiny

® Prodej elektfiny koncovym zakaznikim



CEZ POKRACOVAL V PRODEJI ELEKTRINY

NA VELKOOBCHODNIM TRHU PO AUKCI VPP
DRUHOU AUKCI

= CEZ vyhlasil druhou aukci na elektfinu uréenou véem obchodnikdm,
ktefi jsou subjekty zuétovani
* termin zahajeni kampané - 15. 8. 2006, 12:00
= zverejnéni v médiich 17. 8. 2006; k tomuto dni byly veSkeré materialy umisténi
dokumentace na adrese www.cez.cz/aukce
= termin pro pfedlozeni cenovych navrhl a objednavek 29. 8. 2006
= vyhlaseni vysledku aukce - 30. 8. 2006 ( dnes )

= aukce se sklada ze dvou ¢€asti
= |. ¢ast: aukce na 500 MW rocCniho pasma (Zluta elektfina); vyslednou cenu ur€uje
posledni pfijata nabidka (tzv. marginalni cena)
= |I. ¢ast: aukce vSech ostatnich produktt, kromé ro¢niho pasma; byly stanoveny
maximalni ceny a prodany objem zavisel na vyrobnich moznostech CEZ
= dodacim mistem pfenosova soustava CEPS

= aukce opét poradana aukéni kancelar FIN-servis, a.s.

zdroj: CEZ, a. s. 2



STRUKTURA OBCHODNIKU V AUKCI 2007

= 6 ZAHRANICNICH OBCHODNIKU S MEZINARODNI PUSOBNOSTI

= 13 CESKYCH OBCHODNIKU
= 2 &esti obchodnici vyhradné pro koncovou spotiebu v CR
= 7 &eskych obchodnik( pro vyvoz + koncovou spotiebu v CR
= 4 Ceskych obchodnikl pfevazné pro vyvoz

= 4 SLOVENSTiI OBCHODNICI

= CELKEM 23 OBCHODNIKU

slovensti obchodnici

obchodnici z CR

zahrani¢ni obchodnici
s mezinarodni pusobnosti

zdroj: CEZ, a. s.




E DALSI AUKCE ZVYSLA OBJEM TRZNE DOSTUPNE

ELEKTRINY NAD RAMEC POTREB CR

Predpokladané pokryti spotieby CR v roce 2007
TWh
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Ostatni prodejci 3 nabidku pro

(bez CEZ Prodej) dodavatele koncovym
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30 IPP (mimo Skupinu CEZ2)
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* bez dlouhodobych kontraktt

zdroj: ERU, CEZ 4



E CENA ,ROCNIHO PASMA*“ V DRUHE AUKCI VZROSTLA

O 19,5% DIKY VYSOKE POPTAVCE OBCHODNIKU

Hlavni vysledky aukce ,,ROCNi PASMO“

= pocet pfihlasenych zajemcu byl 22 z Eehoz 22 pfihlasek bylo platnych

" uCastnici zadali celkem 167nabidek - 2 309 MW (tj. 20,2 TWh)

= poptavka byla skoro 5x vySSi nez nabizeny objem

* nabidkova cena uspésnych nabidek je v intervalu 1322 — 1244 KE/MWh

Ceny energie z aukce ,,Ro€ni pasmo* - vSechny nabidky
cena v KE/MWh
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zdroj: CEZ, a. s. 5



PRO SROVNANI| MEZIROCNI RUST VELKOOBCHODNI

CENY ELEKTRINY V AUKCI VPP BYL O 17,1%

Hlavni vysledky aukce ,,virtualni elektrarny*

= pocCet prihlaSenych zajemcu byl 18, z Eehoz 15 pfihlasek bylo platnych
= ucCastnici zadali celkem 40 nabidek

" cena uspésnych nabidek je v intervalu 1255 — 1273 KE/MWh

Ceny energie z virtualni elektrarny - vSechny nabidky

Prepoctena cena (KE/MWh) vysledné cena pésma
1300 - 1220 KE/MWh, tj. meziroCni
narast 17,1%

1250 - = pro zajimavost: 80%

nabidek ma primeérnou
] cenu 1239,5 KE/MWh,

coz predstavuje narlst

1150 - 0 14,9 % oproti cenoveé
urovni roku

1100 -

1050 - |

1000 -

7 9 11 13 15 17 19 21 23 25 27 29 31 33 35 37 39
cenové nabidky

zdroj: CEZ, a. s. 6
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CENOVA UROVEN JIZ UZAVRENYCH OBCHODU

V REGIONU POTVRZUJE, ZE NA TRHU ROSTE HLAD
PO ELEKTRINE ZAJISTENE NA ROK DOPREDU

Prvni indikatory velkoobchodnich cen
pro rok 2007 v prabéhu roku 2006
EUR/MWh

2006 36,5
SE aukce 42,8 —_ 44,6
-
o Fi;/g:? Bs 44 - 45

2006

36,5
42,0

Komoditni burza

Broker TFS

43,2 - 44,0
VirtuaIni elektrama 42,8 Mad’arsko 2006 40,0
2-aukce 44’1 S Broker
§ TFs 47,5 - 50

2007

zdroj: CEZ, a.s.; SE, a. s.; MVM; TFS; zpravy z tisku; KBK



E CENA NABIZENYCH SEZONNICH PRODUKTU V DRUHE

CASTI AUKCE VROSTLA POUZE 0O 10,8%
ILUSTRATIVNI

|. Cast - roéni pasmo (ZIuta)

MW
Pokryti spotfeby produkty z velkoobchodu
500 MW ceny stanoveny CEZ
tak, ze primérny nardst
100 v o
0 ¢inni jen 10,8%
rok 80
1. Cast - ostatni produkty 60
MW ostatni produkty
40
Pasmova dodavka Ctvrtleti
20 rocni pasmo
Ql Qll Qi | Qv 0 1 . : . . . ; ; ; ; . .
rok leden bfezen kvéten Cervenec i listopad
MW Dodavka 8-20, mésic
cena stanovena trhem
XX
0
8:00 20:00 prac.den

zdroj: CEZ, a. s. 8



POPTAVKA PO OSTATNICH PRODUKTECH V DRUHE

CASTI AUKCE JE O 680% VYSSIi NEZ V LONSKEM ROCE

vysledky prodeje ostatnich produktut

= pocCet pfihlasdenych zajemcu byl 19 z €ehoz 19 pfihlasek bylo platnych

* bylo poptano 12,5 TWh coz je oproti roku 2006 skoro 7krat vice

® maximalni ceny byly navrzeny s meziroCnim narastem 10,8 %

= Vzhledem k velikosti poptavky CEZ neni schopen vdechny poptavky uspokojit ,
CEZ zpracovava své zdrojové moznosti s cilem maximalné uspokoijit poptavany
objem. Kraceni bude nutné urcité v rozsahu pfes 2 TWh.

= vysledné pfijeti nabidek sdélime nejpozdéji do 4/9/2006 podle pravidel aukce

MeziroCni srovnani objemu ostatnich prodanych produktt (bez ro¢niho pasma)

TWh
+680%

2006 2007

zdroj: CEZ, a. s. 9



VYSLEDKY PRODEJNI KAMPANE PREDSTAVUJI 16,87%
I — NAVYSENI PRUMERNE VELKOOBCHODNI CENY PRO

OBVYKLY DIAGRAM KONECNE SPOTREBY

Bézny diagram je pokryt kombinaci produktd z velkoobchodni kampané
= vysledna cena je tvofena z 70% produktem ,rocnim pasmo® a z 30% ostatnimi

produkty
= pokryti digramu roénim pasmem (zluta) s nartistem ceny o 19,5 % a ostatnimi

produkty s narustem 10,8% predstavuje zvySeni ceny o 16,87%

Priklad typického diagramu koneéné spotreby - ilustrativni

spotieba

narust
ceny o

10,8%

cca 30%

celkovy
naruist

naruast 1 gegy;:)/
X o0 ceny o ’ (|
Rocni pasmo 19.5%

cca 70%

zdroj: CEZ, a. s.



=

PRODEJN|I KAMPAN 2007
CEZ PRODEJ, s.r.o.

Tiskova konference CEZ, a. s.
Hotel Palace, 30.8.2006

Bohumil Maza¢€, generalni reditel CEZ Prodej, s.r.o.



AGENDA

= nadale roste konkurence na trhu s elektfinou pro konecné zakazniky
= zvySujeme uroven obsluhy pro firemni zakazniky

= pfipravujeme noveé produkty pro firemni zakazniky

= zahdjili jsme prodej kone¢nym zakaznikam i v zahranici

= otazky a odpovédi



PLNE LIBERALIZOVAN - KONKURENCNI PROSTREDI
VYUSTILO V POKLES TRZNIHO PODILU SKUPINY CEZ

E TRH S ELEKTRINOU PRO KONECNE ZAKAZNIKY V CR JE
[

Vyvoj trzniho podilu Skupiny CEZ na koncovém trhu (%)

Na trhu firemnich zakazniku
probiha soutéz mezi minimalné
15 vyznamnymi obchodniky s
elektfinou jiz dva roky

velké
a stredni
podniky

Vyssi aktivity konkurence v
segmentu podnikatelt
oc¢ekavame pro rok 2007,
domacnosti budou nasledovat

podnikatelé,

+ 0
domacnosti 0,8 %

Za posledni dva roky ztratila
Skupina CEZ 6,3% trzniho
podilu a v budoucnu Ize
ocekavat dalsi pokles

celkem

zmeéna za dva
2004 2005 2006E oky

>

Realizovana i oéekavana ztrata podilu Skupiny CEZ na trhu s elektfinou pro kone¢né
zakazniky je logickym disledkem liberalizace trhu v CR a je dukazem fungujiciho trzniho
prostredi.



PRODEJNI AKTIVITY A INDIVIDUALNI OBSLUHA NASICH

FIREMNICH ZAKAZNIKU POKRYVA CELE UZEMIi CR

oo e
o G

Region Zapad Region Morava

Region Vychod Strategicky segment
Segment vyznamnych zakazniki
14




NOVA SEGMENTACE NASICH FIREMNICH ZAKAZNIKU

REFLEKTUJE JEJICH OBOROVE ZAMERENI A JE
PODPOROVANA SPECIFICKYMI OBCHODNIMI TYMY

Vyroba Obchod a sluzby  Oborové segmenty

= zakaznici jsou na zakladé
oborového ¢lenéni
zafazeni do segmentu
a s ohledem na misto
prevaZzujici spotreby
regionalné obsluhovani

Segment * Region Vychod
vyznamnych zakaznikti * Region Zapad
Zemédélstvi = Region Morava
a potravinarstvi Tercialni sféra

Strategicky segment (ptisobnost cela CR)

= Jedna se o nejvétsi zakazniky Skupiny, u kterych naklady na energii hraji dominantni roli, a ktefi
maji zcela specifické pozadavky na uroven obsluhy. Viéi tomuto segmentu budeme vystupovat
nejen v roli obchodnika s elektfinou, ale i v roli poradcu pro oblast energetiky.

Segment Vyznamnych zakaznikd (pisobnost cela CR)

= Tito zakaznici maji specifickou potfebu ve formé jednotné obsluhy napfié celou CR a éasto vybiraji
své dodavatele prostrednictvim vefejnych ¢i neverejnych vybérovych fizeni respektive verejnych
obchodnich soutézi (VOS).



NOVY MODEL OBSLUHY FIREMNICH ZAKAZNIKU

ZACHOVAVA INDIVIDUALNI PRISTUP A POSKYTUJE VYSSI
KVALITU A DOSTUPNOST OBSLUHY | STREDNIM PODNIKUM

Na zakladé dosavadnich zkusenosti a s ohledem na trendy v obsluze

firemnich zakazniki nabidneme nasim zakaznikim obsluhou formou
tzv. ,Virtualniho tymu*

Obchodni zastupce

(v terénu)

- Bmmbs

Segment manazer
(v kancelafi)

Vyhody pro zakaznika

v efektivni a operativni feSeni vSech zakaznickych pozadavkl pfi zachovani osobniho
pfistupu

v" zvySeni dostupnosti obsluhy pro zakaznika a to i v pfipadé ,nedostupnosti‘ OZ

v" profesionalni péce o zakaznika s maximalni snahou vyfesit pozadavek co nejdfive
tzn. Clenem virtualniho tymu

v udrzeni osobni vazby zakaznik - OZ pfi poskytnuti ,partnera“ na stran& CEZ Prode;
pfi FeSeni konkrétnich pozadavku




NOVE SLUZBY S PRIDANOU HODNOTOU 1/2

KOMBINOVANY PRODUKT PRO VELKE ZAKAZNIKY
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Novy produkt
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Pro rok 2007 umoznime nasim nejvétsSim
zakaznikim, prostrednictvim sluzeb
CEZ Prodej, kombinovat maloobchodni
a velkoobchodni produkty

= zakaznik si bude moci svuj odbérovy
diagram rozdélit na velko/maloobchodné
obchodovanou Cast

* na zakladé rozhodnuti zakaznika
zprostiedkuje CEZ Prodej nakup
velkoobchodnich produktu (roéni,
Ctvrtletni, ...) za aktualné platnou cenu
a podminek platnych pro takovéto sluzby

= ,zbytkovy“diagram resp. jeho maloobchodni
Cast si zakaznik nakoupi za standardni
podminky pro konecCné zakaznika



E NOVE SLUZBY S PRIDANOU HODNOTOU

PREVZETI RIZIKA DEVIZOVYCH ZTRAT

V prodejni kampani 2007 nabidneme firemnim zakaznikam, ktefi preferuji
generovani svych nakladu v cizi méné (EUR), moznost stanoveni rocni
ceny silové elektiiny v evropské méné (EUR).

= vS8echny nabizené produkty silové elektfiny budou ocenény v K¢ i EUR
= moznost volby mény (KC vs. EUR) dle pozadavku zakaznika

= pfirozené devizové zajiSténi pro nase zakazniky
= eliminace ztrat/rizik na strané zakaznika v pfipadé kurzovych zmén

= vhodné pro zakazniky s financnimi toky v EUR
= pro zakaznika tato sluzba predstavuje jednodussi proces planovani

nakladovych polozek



PODILU V CR SE PRODEJNI AKTIVITY SMEREM KE
KONECNYM ZAKAZNIKU PRESOUVAJI DO ZAHRANICI

E VE SNAZE KOMPENZOVAT PRIROZENE ZTRATY TRZNIHO
[

Obsluha koneénych zakazniku

B stavajici stav

I planované aktivity pro 2007
cilové trhy pro obsluhu

kone¢nych zakazniku s
vyhledem na rok 2008

Poéet obsluhovanych zakazniki Skupiny CEZ
= Ceska republika 3,4 mil.
= Bulharsko 1,9 mil.
®* Rumunsko 1,3 mil.

Nové oteviené trhy pro rok 2007
* Polsko
= Slovensko




I — OTAZKY A ODPOVEDI

Dekujeme za pozornost ...



